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Objet de 'étude

Comment une alternative aux spiritueux trouve-t-elle ses
clients et ses circuits ?

Produits, gammes, circuits et modéles commerciaux : comprendre les alternatives aux

spiritueux sans alcool en France, avec des cas de marques datés et distincts.
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Lyre's - ventes rapportées par hypers et supers distribuant références de la gamme Sober  cavistes et restauration dans le
BBC Spirits en France Lyre's Spirits citée cas Sober Spirits

Lyre's : volume approximatif 2023 et magasins cités en 2024. Sober Spirits : gamme et circuits décrits en janvier 2026. Cas
de marques, pas total national.

01 Quels produits et quels usages ?

Les boissons proposées comme alternatives aux spiritueux ne couvrent pas toutes les biéres et
tous les vins sans alcool. Comparez les produits et leurs usages de préparation sans leur

attribuer un bénéfice de santé.

02 Comment construire une gamme ?

La formulation, le go(t et la présentation relient le produit au choix du client. Les cas de Lyre’s

et Sober Spirits décrivent des offres et des dates différentes, pas un total national.

03 Comment accéder aux points de vente ?

Distributeurs, cavistes, grandes surfaces et restauration constituent des circuits distincts. Le
cas BBC Spirits décrit une implantation et un accompagnement commercial, sans garantir le

succes de toute nouvelle gamme.
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